FIRMA DEL CONVENI ENTRE L'AJUNTAMENT DE
CUNIT, L'ASSOCIACIO DE COMERCIA NTS |
EMPRESARIS DE CUNIT | LA CAMBRA DE COMERG

DE TARRAGONA

El passat dia 8 d'abril de 2005 es va firmar el Conveni de
dinamitzacié comercial de Cunit. Aquest conweni, que té per
objectiu la millora i el desenvolupament del comerg urba del
municipiinclou, amanera de resum, els seglients aspectes:

La Cambm proporcionara un assessoament directe als
participants del Pla (Ajuntament i ACEC) per tal d'aconseguir
una millor eficacia i efectivitat en la seva realitzaci6. En
aguest sentit, les aportacions economiques per a I'any 2005
seran de 3.000 euros per part de la Cambra i de 3.000 euros
més per part de I'Ajuntament.

Assessoraments individuals a establiments
comercials del municipi.

La Cambm financara 4 diagnosis dels establiments amb
projeccié de futur o amb un pes especific important en
I'economia comercial del municipi. Els establiments
comercials subjectes a la diagnosi sean: Merceria Carmen,
Tot i Més, Pinturas Hermanos Lopez, i Lampisteria Angel
Garcia.
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Taules rodones, conferéncies i seminaris.
La proposta inicial per al periode 2005 és la que consta a
continuacio:

Primer trimestre: Llei d'horaris comercials: 2
hores
Segontrimestre:  Llei de garanties: 2 hores
Tercer trimestre:  Situacio i perspectiva de futur
del col-lectiu de Treballadors Autonoms: 2 hores
Quart trimestre: El Pla Territorial Sectorial
d'Equipaments Comercials: instrument d'ordenacio
comercial: 2 hores

Plad'Innovacio comercial.

Es donamn a coneixer entre els comerciants del municipi les
bases del Pla d'Innovacié comercial de la Camba per tal que
tots en siguin coneixedors i puguin gaudir de les ajudes
corresponents per inversions en noves tecnologies.

Noves Tecnologies de la Comunicacio.

Les tres entitats es vincularan en aquest camp per tal
d'aportar als ciutadans una amplia informacié empresarial i
comercial del municipi. Es proposaian actuacions muatues per
potenciar les noves tecnologies entre els comerciants, i la
informacio de la clientela potenciali dels ciutadans.

Ajuts per alarenovacio de I'activitat comercial.

La Cambm es posa a disposici6 de IAjuntament i I' Associacio
per ajudar a tramitar totes aquelles peticions de subvencio
pertinents d'ambdues entitats.

IMPLICA'T EN EL COMERC

Totes aquelles persones interessades a rebre més informacid, o que vulguin participar
d'una forma més directa i dinamica en la realitzaci6 d'aquestes actuacions, poden fer-ho
posant-se en contacte amb I'Associacié de Comerciants de Cunit, concretament al
telefon 977-675636 i demanar pel Sr. Albert Garcia, president de I'entitat.

Cunit Vila Comercial
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FIRMA DEL CONVENIO ENTRE EL AYUNTAMIENTO
DE CUNIT, LA ASOCIACION DE COMER CIANTES Y
EMPRESARIOS DE CUNIT Y LA CAMARA DE
COMERCIO DE TARRAGONA

El pasado dia 8 de abril de 2005 se firmé el Convenio de
dinamizacion comercial de Cunit. Este corvenio, cuyo
objetivo es la mejora y el desarrollo del comercio urbano del
municipio incluye, a modo de resumen, los siguientes
aspectos:

La Cama proporcionarda un asesoramiento directo a los
participantes del Plan (Ayuntamiento y ACEC) con el fin de
conseguir una mejor eficacia y efectividad en su realizacion.
En este sentido, las aportaciones econdémicas pag el afio
2005 seran de 3.000 euros por parte de la Camaray de 3.000
euros mas por parte del Ayuntamiento.

Asesoramientos individuales a establecimientos
comerciales del municipio.

La Camaia financiaré 4 diagnosis de los establecimientos con
proyeccion de futuro o con un peso especifico importante en
la economia comercial del municpio. Los establedmientos
comerciales sujetos a la diagnosis seran: Merceria Carmen,
Tot i Més, Pinturas Hermanos Lopez, y Lampisteria Angel
Garcia.

Mesas redondas, conferencias y seminarios.
La propuesta inicial para el periodo 2005 es la que consta a
continuacion:

Primer trimestre: Ley de horarios comerciales: 2
horas

Segundo trimestre: Leydegarantias: 2 horas
Tercer trimestre:  Situacion y perspectiva de
futuro del colectivo de Trabajadores Autonomos: 2
horas

Cuarto trimestre: EIl Plan Territorial Sectorial de
Equipamientos Comerciales: instrumento de
ordenacién comercial: 2 horas

Plan de Innovacion comercial.

Se daran a conocer entre los comerciantes del municipio las
bases del Plan de Innowacion comercial de la Camaa para
gue todos sean conocedores del mismo y puedan disfrutar de
las ayudas correspondientes por inversiones en nuevas
tecnologias.

Nuevas Tecnologias de la Comunicacion.

Lastres entidades se vincularan en este campo paa aportar a
los ciudadanos una amplia informacion empresarial y
comercial del municipio. Se propondran actuaciones mutuas
para potenciar las nuevas tecnologias entre los comerciantes,
ylainformacioén de la clientela potencial y de los ciudadanos.

Ayudas para la renovacion de la actividad comercial.

La Camar se pone a disposicién del Ayuntamiento y la
Asociacién pam ayudar a tramitar todas aquellas peticiones
de subvencion pertinentes de ambas entidades.

IMPLICATE EN EL COMERCIO

Todas aquellas personas inésadas enecibir mas informacion, o que quieran participar de una
forma mas diecta y dinamica en leerlizacion de estas actuaciones, pueden hacerlo poniéndose
en contacto con lAsociacién de Comeiantes de Cunit, conetamente al teléfono 977-675636, y
pedir por el SfAlIbert Garcia, pesidente de la entidad.

ENTREVISTA AL PRESIDENT DE
L'ASSOCIACIO DE COMERCIANTS |
EMPRESARIS DE CUNIT (ACEC)

Quan fa que existeix I'Associaci6 de Comeiants i
Empresaris de Cunit (ACEC)?

L'Associacio es va crear tot just ara fa quatre mesos, encara que
portem ben bé un any de tramits. Es tracta d'una associacié que
ha nascut amb la clara vocacié de promocionar tot el teixit
comercial del municipi per tal de fer-lo més atractiu i dinamic.

Fins ara quines actuacions han portat aterme?

L'any passat varem iniciar conjuntament amb I'Ajuntament un
programa de dinamitzacié comercial. Es tracta en concret d'un
programa que consta de diferents actuacions d'informacio,
comunicacio i promoci6 comercial.

Ens podria exposaramb més detall algunes d'aquestesyctividades?

activitats?

Bé, n'hem fet algunes de més rellevancia que altres, pero el cert
és que una de les més importants va ser la creaci6 d'una marca
comercial comuna que, sota la denominacié “Cunit Vila
Comercial”, ha estat present en totes les campanyes i ha
contribuit a donar una major notorietat comercial al municipi.

També han realitzat campanyes de ppmocio comecial, 0i?
Si, en efecte, una de les bases de la dinamitzaci6 ha estat la
realitzacié de campanyes de promoci6. Aixi, durant el mes de
desembre, 35 establiments de la nostra vila van participar en
una campanya de Nadal que, sota el lema “Un Regal de Nadal”,
va repartir 21 premis entre les persones que compraven en
qualsevol d'aquests establiments. La campanya ha tingut molt
bonaacceptacid entre laclientela.

| de cara a aquest anyquines activitats tenen pevist dur a
terme?

Aquest any volem que sigui un any de consolidacio. Per aquest
motiu iniciarem un programa que estara molt enfocat al
comerciant. Destinarem a la formacié bona part dels nostres
esforgos. Prova d'aixo és que hem signat un primer conveni de
col-laboraci6 amb I'Ajuntament i la Cambra de Comerg de
Tarragona, pel qual entre altres activitats es potenciara la
formacid i I'assessorament comercial individualitzat
als nostres comergos associats.

Per dltim, que i diria al comerciant associat a
“CunitV ila Comercial™?

Al comerciant, tant I'associat com el no associat, li
diria que l'associaci6 ha nascut amb la idea clara de
promocionar el comer¢ del municipi, i que bona part
d'aquesta promocio i d'aquest progrés depenen de la ¥
implicacio del comerciant i de tots els professionals |
en les activitats que es realitzin a la vila. En aquest
sentit, li diria que s'associés i que participés en els
futurs exits comercials de Cunit..

Sr. Albert Garcia
President de Cunit Vila Comercial
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ENTREVISTA AL PRESIDENTE DE LA
ASOCIACION DE COMERCIANTESY
EMPRESARIOS DE CUNIT (ACEC)

¢Desde cuando existe l#sociacion de Comerciantes y
Empresarios de Cunit (ACEC)?
LaAsociacién se &b apenas hace cuatmeses, aunque llevamos
mas de un afio de tramites. Se trata de una asociacion que
nacido con la clara vocacion de gmocionar todo el tejido
comecial del municipio para hacerlo mas atractivo y dinamico.

¢Hash ahora qué actuaciones han llevado a cabo?

El afio pasado iniciamos conjuntamente coAyelntamiento un
programa de dinamizacién conegl. Se trata en coneto de un
programa que consta de diésttes actuaciones de informacion
comunicacion y mmocién comeial.

¢Nos podria exponer con mas di¢ algunas de ess

Bien, hemosealizado algunas de méaslevancia que otras, per
lo cierto es que una de las mas importantes fuedaaién de una
marca comecial comin que, bajo la denominacion “Cunitav
Comercial’, ha estado pesente en todas las campafas y
contribuido a dar una mayor notoriedad coriet al municipio.

También han realizado campafias de promocion comercial, ¢,
esasi?
Si, en efecto, una de las bases de la dinamizacion ha sidq
realizacion de campafas deoprocion.Asi, durante el mes de
diciembe, 35 establecimientos de nuestra localidad parti@par
en una campafa de Navidad que, bajo el lema “Un Regal
Nadal”, repartié 21 pemios ent las personas que compraban e
cualquiera de estos establecimientos. La campafia ha tenido
buena aceptacion emtta clientela.

Y de cara a este afio, ¢qué actividades tienen previsto lleva
cabo?
Este afio qu@mos que sea un afio de consolidacion. De ahi d
iniciaremos un psgrama que estara muy enfocado
comeciante. Destina@mos a la formacién buena parte de
nuestos esfuerzos. Prueba de ello es que hemos firmado
primer convenio de colaboracion con Ajuntamiento y la
Camara de Comeio de ‘Brragona, por el que erdr otras
actividades se potenciara la formacion y el asesoramie
comecial individualizado a nuestis comerios asociados.

Por ultimo, ¢ qué le diria al comerciante asociadd
a “Cunit Vila Comercial’?
Al comeciante, tanto el asociado como el nd
asociado, le diria que la asociacién ha nacido co
la idea clara de psmocionar el comeio del
municipio, y que buena parte de estampocion y
de este mgreso dependen de la implicacion de
comeciante y de todos los giesionales en las
actividades que sealicen en la poblacién. En este
sentido, le diria que se asociara y que participar
| enlos futuos éxitos comerales de Cunit.

Cunit Vila Comercial
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El 28 de desembre de 2004 (dia dels
Santsinnocents)esvapublicarlaLlei
8/2004 de 23 de desembre, d'horaris
comercials.

Segons el preambul, [I'objectiu
d'aquestalleiéstriple:

D'una banda, preservar el model
comercial catala buscant I'equilibri
entre elsdiferentsformats delcomerg
detallista sobre la base de la gran
implantacié de la petita i mitjana
empresacomercialenelteixiturba.

De l'altra, fer perdurable la funcié
socialdelcomercdetallista,ésadir,
configurarelterritori,vertebrarels
pobles, les ciutats i els barris de
Catalunya, fent-los més convivencials

i segurs, aixi com garantir el
proveiment de les persones amb poca o
nul-lamobilitat.

Per dltim, mantenir la seva funcio
economica,jaqueésunfactorclaudel
treball autonomi, pertant, un factor

de redistribuci6 de la @ renda
disponibledelesfamilies.

Per aquests motius, es diu que cal
ordenar el comerg per aconseguir que
els horaris permetin atendre les
necessitatsdecompradelapoblacio, i
gueelstreballadorspuguincompaginar
la vida laboral amb la personal i
familiar.

La Llei, de forma molt resumida,
estableix:

72 hores de venda setmanal maxima, amb
obertura des de les 7 del mati fins a

les 22 hores i un maxim diari de 12
horesdevenda.
Hihamoltesexcepcionsaaquesthorari
general.
Quinaéslaquestio defons? Perqueno
es pot deixar llibertat total
d'horarisidiesd'obertura?

El preambul de la Llei ho deixa clar.

Si es deixa llibertat d'horaris, el

peix gran es menjara el petit, amb les
consequéncies negatives que aix0
comportara per a les poblacions i els
seushabitants.
Algupodriapensaridir,comaixis'ha

fet en multitud d'ocasions, que el
millor és que hi hagi llibertat total

per decidir els horaris d'atenci¢ al
public de cadaestabliment, i que aixo

és el que beneficiaria més el
consumidor.

Crec que de la nova normativa es
dedueixen els perjudicis que amb tota
seguretat es produirien en el context
dels serveis de les poblacions i als
ciutadans. | potser encara se n'han

deixat un, que ara és molt presenten la
consciencia de les persones: la
sostenibilitat. — Evitar moviments
excessiusdevehiclesdesdeleszonesde
residenciafinsaleszonescomercialsés
contribuiramillorarlaqualitatdevida
delsciutadansidelnostremon.

Davant del dubte de qui pugui fer la
reflexi6 sobre si cal donar llibertat
total d'horaris comercials o no sobre la
base d'unacompeténcialliure de formats
0 zones comercials, jo diria que hem
d'avaluar si els qui estan lluitant per
ferles seves empreses competitives (els
comerciants) tenen les mateixes eines
per poder atraure el client que ha de
comprar.

Elcomerg periféric, elque haarribatal
mercat molt després que el comerg urba,
amb grans capitals darrere, disposa de
pocs condicionants vitals per a la seva
competitivitat.

Cal que el comerg urba disposi d'eines
que i ~ permetin continuar essent
competitiu, eliminant aquells factors
que podrien perjudicar la lliure
competéncia. Unad'aquestes eines és una
legislacio en horaris que prohibeixi la
competéenciadeslleialpelfetdenopoder
utilitzarlesmateixeseinescomercials.
Una enquesta de la Direcci6 General de
Comer¢ sobre horaris comercials,
publicada recentment, posa de manifest
que el 88,3% de les persones enquestades
estan satisfetes amb els horaris
actuals, i el 90 % diu que no veu la
necessitatque els establiments estiguin
oberts els festius. Només el 2% es
declara a favor de la liberalitzacié
totald'horaris.

Aquestéselcavallde batalladelanova

llei d'horaris, l'obertura en dies
festius.

La possibilitat d'obrir en dies festius
suposaria posar en evidencia aquelles
desigualtats obligades entre el comerg
urba i el comerc periferic de gran
superficie, i la destruccio de tot el
comerg de proximitat. Catalunya no s'ho
potpermetre.

Des de la Cambra, en el periode de
consultes de la Generalitat sobre el
projecte de Lleiesvaapostarperreduir
encara més el nombre de dies festius
d'obertura, i passar dels 8 dies pactats
aCatalunyaentre el sector, a4 dies per
necessitats d'unincrementde lademanda
en epoca nadalenca. Amb 4 festius el
desembren’hihaprou. Donarmésdiesvol
dir donar avantatges als grans formats
comercials,inoelsfanfalta.

El 28 de diciembre de 2004 (dia de los Santos
Inocentes) se publico la Ley 8/2004 de 23 de
diciembre,dehorarioscomerciales.
Segunelpreambulo,elobjetivodeestaleyes
triple:

Por un lado, preservar el modelo comercial
catalan buscando el equilibrio entre los
diferentes formatos del comercio detallista
enbasealagranimplantaciéndelapequefiay
mediana empresa comercial en el tejido
urbano.

Por otro lado, hacer perdurable la funcién
social del comercio detallista, es decir,
configurar el territorio, vertebrar los
pueblos, las ciudades y los barrios de
Catalufa, haciéndolos mas convivenciales y
seguros, asi como garantizar el
abastecimiento de las personas con poca 0
nulamovilidad.

Por dltimo, mantener su funcién econémica,
puesto que es un factor clave del trabajo
auténomo y, por lo tanto, un factor de
redistribucion de larenta disponible de las
familias.

Porestosmotivos, sedicequehayqueordenar

el comercio para conseguir que los horarios
permitanatenderlasnecesidadesdecomprade
la poblacioén, y que los trabajadores puedan
compaginar su vida laboral con la personal y
familiar.
LaLey,deformamuyresumida,establece:

72 horas de venta semanal maxima, con
aperturadesdelas7delamananahastalas22
horasyunmaximodiariode12horasdeventa.
Hay muchas excepciones a este horario
general.

Cual es la cuestion de fondo? Por qué no se
puededejarlibertadtotalde horariosydias
deapertura?

El preambulo de la Ley lo deja claro. Si se
deja libertad de horarios, el pez grande se
comera al pequefio, con las consecuencias
negativas que esto conllevard para las
poblacionesysushabitantes.

Alguien podriapensarydecir,comoasiseha
hecho en multitud de ocasiones, que lo mejor
esqueexistalibertadtotal paradecidirlos
horarios de atencion al publico de cada
establecimiento, y que esto es lo que mas
beneficiariaalconsumidor.
Creoquedelanuevanormativase deducenlos
perjuicios que con toda seguridad se
producirian en el contexto de los servicios

de las poblaciones y a los ciudadanos. Y
quizés aun se han olvidado de uno, que ahora
estd muy presente en la conciencia de las
personas: la sostenibilidad. Evitar
movimientos excesivos de vehiculos desde las
zonas de residencia hasta las zonas
comerciales es contribuir a mejorar la

Nom de I'establiment:

calidad de vida de los ciudadanos y de
nuestromundo.

Ante la duda de quien pueda hacer la
reflexién sobre si hay que dar libertad
totaldehorarioscomercialesonoenbasea
una competencia libre de formatos o zonas
comerciales, yo diria que debemos evaluar
si quienes estan luchando por hacer sus
empresas competitivas (los comerciantes)
tienen las mismas herramientas para poder
atraeralclientequetienequecomprar.

El comercio periférico, el que ha llegado

al mercado mucho después que el comercio
urbano, con grandes capitales detras,
dispone de pocos condicionantes vitales
parasucompetitividad.

El comercio urbano debe disponer de
herramientas que le permitan seguir siendo
competitivo, eliminando aquellos factores
que podrian perjudicar la libre
competencia. Una de estas herramientas es
una legislacion en horarios que prohiba la
competencia desleal por el hecho de no
poder utilizar las mismas herramientas
comerciales.

Una encuesta de la Direccion General de
Comercio sobre horarios comerciales,
publicada recientemente, pone de
manifiesto que el 88,3% de las personas
encuestadas estan satisfechas con los
horarios actuales, y el 90 % dice que nove

la necesidad de que los establecimientos
estén abiertos los dias festivos. Sélo el

2% se declara a favor de la liberalizacion
totaldehorarios.

Este es el caballo de batalla de la nueva

ley de horarios, la apertura en dias
festivos.

La posibilidad de abrir en dias festivos
supondria poner en evidencia aquellas
desigualdades obligadas entre el comercio
urbano y el comercio periférico de gran
superficie, y la destrucciéon de todo el
comercio de proximidad. Catalufia no se lo
puedepermitir.

DesdelaCamara, enelperiodo de consultas
de la Generalitat sobre el proyecto de Ley

se apostod por reducir ain mas el nimero de
diasfestivos de apertura, y pasardelos 8

dias pactados en Catalufia entre el sector,
addiaspornecesidadesdeunincrementode
la demanda en época navidefia. Con 4
festivos en diciembre hay suficiente. Dar
mas dias significa dar ventajas a los
grandes formatos comerciales, y no les
hacenfalta.
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Nif/DNI:

Sector Comercial:

L'Associacio de Comerciants i Empresarisa Asociacion de Comerciantes y
de Cunit (BEC), en Assemblea GeneraEmpresarios de CunitGBC), en Asamblea
Ordinaria celebrada el dia 7 d'abril de 2005 General Ordinaria celebrada el dia 7 de abril ~ Adreca:
va prendre la decisié de reduir la quota de 2005, tom¢ la decision de reducir lacuota | ar0n: Fax: E-mail-
mensual dels seus membres de 20 euros mensual de sus miembros de 20 euros a 12

12 euros. Aquesta reduccio es fara efectivaearos. Esta reduccion se hara efectiva a DPomiciliacio bancaria:
partir del mes d'abril d'enguany partir del mes de abril de este afio. ST Signatura:

Nom del titular:

Fitxa de soci/Ficha de socio

La Junta La Junta




