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Amb el suport de :

Totes aquelles persones interessades a rebre més informació, o que vulguin participar 
d'una forma més directa i dinàmica en la realització d'aquestes actuacions, poden fer-ho 
posant-se en contacte amb l'Associació de Comerciants de Cunit, concretament al 
telèfon 977-675636 i demanar pel Sr. Albert Garcia, president de l'entitat.

IMPLICA'T EN EL COMERÇ

Todas aquellas personas interesadas en recibir más información, o que quieran participar de una 
forma más directa y dinámica en la realización de estas actuaciones, pueden hacerlo poniéndose 
en contacto con la Asociación de Comerciantes de Cunit, concretamente al teléfono 977-675636, y 
pedir por el Sr. Albert García, presidente de la entidad. 

IMPLICATE EN EL COMERCIO

ENTREVISTA AL PRESIDENT DE 
L'ASSOCIACIÓ DE COMERCIANTS I 
EMPRESARIS DE CUNIT (ACEC)

Quan fa que existeix l'Associació de Comerciants i 
Empresaris de Cunit (ACEC)?
L'Associació es va crear tot just ara fa quatre mesos, encara que 
portem ben bé un any de tràmits. Es tracta d'una associació que 
ha nascut amb la clara vocació de promocionar tot el teixit 
comercial del municipi per tal de fer-lo més atractiu i dinàmic.

Fins ara quines actuacions han portat a terme?
L'any passat vàrem iniciar conjuntament amb l'Ajuntament un 
programa de dinamització comercial. Es tracta en concret d'un 
programa que consta de diferents actuacions d'informació, 
comunicació i promoció comercial.

Ens podria exposar amb més detall algunes d'aquestes 
activitats?
Bé, n'hem fet algunes de més rellevància que altres, però el cert 
és que una de les més importants va ser la creació d'una marca 
comercial comuna que, sota la denominació “Cunit Vila 
Comercial”, ha estat present en totes les campanyes i ha 
contribuït a donar una major notorietat comercial al municipi.

També han realitzat campanyes de promoció comercial, oi?
Sí, en efecte, una de les bases de la dinamització ha estat la 
realització de campanyes de promoció. Així, durant el mes de 
desembre, 35 establiments de la nostra vila van participar en 
una campanya de Nadal que, sota el lema “Un Regal de Nadal”, 
va repartir 21 premis entre les persones que compraven en 
qualsevol d'aquests establiments. La campanya ha tingut molt 
bona acceptació entre la clientela.

I de cara a aquest any, quines activitats tenen previst dur a 
terme?
Aquest any volem que sigui un any de consolidació. Per aquest 
motiu iniciarem un programa que estarà molt enfocat al 
comerciant. Destinarem a la formació bona part dels nostres 
esforços. Prova d'això és que hem signat un primer conveni de 
col·laboració amb l'Ajuntament i la Cambra de Comerç de 
Tarragona, pel qual entre altres activitats es potenciarà la 
formació i l'assessorament comercial individualitzat 
als nostres comerços associats.

Per últim, què li diria al comerciant associat a 
“Cunit V ila Comercial”?
Al comerciant, tant l'associat com el no associat, li 
diria que l'associació ha nascut amb la idea clara de 
promocionar el comerç del municipi, i que bona part 
d'aquesta promoció i d'aquest progrés depenen de la 
implicació del comerciant i de tots els professionals 
en les activitats que es realitzin a la vila. En aquest 
sentit, li diria que s'associés i que participés en els 
futurs èxits comercials de Cunit..

ENTREVISTA AL PRESIDENTE DE LA 
ASOCIACIÓN DE COMERCIANTES Y 
EMPRESARIOS DE CUNIT (ACEC) 

¿Desde cuando existe la Asociación de Comerciantes y 
Empresarios de Cunit (ACEC)? 
La Asociación se creó apenas hace cuatro meses, aunque llevamos 
más de un año de trámites. Se trata de una asociación que ha 
nacido con la clara vocación de promocionar todo el tejido 
comercial del municipio para hacerlo más atractivo y dinámico. 

¿Hasta ahora qué actuaciones han llevado a cabo? 
El año pasado iniciamos conjuntamente con el Ayuntamiento un 
programa de dinamización comercial. Se trata en concreto de un 
programa que consta de diferentes actuaciones de información, 
comunicación y promoción comercial. 

¿Nos podría exponer con más detalle algunas de estas 
actividades? 
Bien, hemos realizado algunas de más relevancia que otras, pero 
lo cierto es que una de las más importantes fue la creación de una 
marca comercial común que, bajo la denominación “Cunit Vila 
Comercial”, ha estado presente en todas las campañas y ha 
contribuido a dar una mayor notoriedad comercial al municipio. 

También han realizado campañas de promoción comercial, ¿no 
es así? 
Sí, en efecto, una de las bases de la dinamización ha sido la 
realización de campañas de promoción. Así, durante el mes de 
diciembre, 35 establecimientos de nuestra localidad participaron 
en una campaña de Navidad que, bajo el lema “Un Regal de 
Nadal”, repartió 21 premios entre las personas que compraban en 
cualquiera de estos establecimientos. La campaña ha tenido muy 
buena aceptación entre la clientela. 

Y de cara a este año, ¿qué actividades tienen previsto llevar a 
cabo? 
Este año queremos que sea un año de consolidación. De ahí que 
iniciaremos un programa que estará muy enfocado al 
comerciante. Destinaremos a la formación buena parte de 
nuestros esfuerzos. Prueba de ello es que hemos firmado un 
primer convenio de colaboración con el Ayuntamiento y la 
Cámara de Comercio de Tarragona, por el que entre otras 
actividades se potenciará la formación y el asesoramiento 
comercial individualizado a nuestros comercios asociados. 

Por último, ¿qué le diría al comerciante asociado 
a “Cunit Vila Comercial”? 
Al comerciante, tanto el asociado como el no 
asociado, le diría que la asociación ha nacido con 
la idea clara de promocionar el comercio del 
municipio, y que buena parte de esta promoción y 
de este progreso dependen de la implicación del 
comerciante y de todos los profesionales en las 
actividades que se realicen en la población. En este 
sentido, le diría que se asociara y que participara 
en los futuros éxitos comerciales de Cunit. 

El passat dia 8 d'abril de 2005 es va firmar el Conveni de 
dinamització comercial de Cunit. Aquest conveni, que té per 
objectiu la millora i el desenvolupament del comerç urbà del 
municipi inclou, a manera de resum, els següents aspectes:

La Cambra proporcionarà un assessorament directe als 
participants del Pla (Ajuntament i ACEC) per tal d'aconseguir 
una millor eficàcia i efectivitat en la seva realització. En 
aquest sentit, les aportacions econòmiques per a l'any 2005 
seran de 3.000 euros per part de la Cambra i de 3.000 euros 
més per part de l'Ajuntament.

Assessoraments individuals a establiments 
comercials del municipi.  
La Cambra finançarà 4 diagnosis dels establiments amb 
projecció de futur o amb un pes específic important en 
l'economia comercial del municipi. Els establiments 
comercials subjectes a la diagnosi seran: Merceria Carmen, 
Tot i Més, Pinturas Hermanos López, i Lampisteria Ángel 
García.

Taules rodones, conferències i seminaris.  
La proposta inicial per al període 2005 és la que consta a 
continuació:

· Primer trimestre:  Llei d'horaris comercials: 2 
hores 

· Segon trimestre:   Llei de garanties: 2 hores
· Tercer trimestre:  Situació i perspectiva de futur 

del col·lectiu de Treballadors Autònoms: 2 hores
· Quart trimestre:  El Pla Territorial Sectorial 

d'Equipaments Comercials: instrument d'ordenació 
comercial: 2 hores

Pla d'Innovació comercial.  
Es donaran a conèixer entre els comerciants del municipi les 
bases del Pla d'Innovació comercial de la Cambra per tal que 
tots en siguin coneixedors i puguin gaudir de les ajudes 
corresponents per inversions en noves tecnologies.
 
Noves Tecnologies de la Comunicació.  
Les tres entitats es vincularan en aquest camp per tal 
d'aportar als ciutadans una àmplia informació empresarial i 
comercial del municipi. Es proposaran actuacions mútues per 
potenciar les noves tecnologies entre els comerciants, i la 
informació de la clientela potencial i dels ciutadans.

Ajuts per a la renovació de l'activitat comercial.  
La Cambra es posa a disposició de l'Ajuntament i l'Associació 
per ajudar a tr amitar totes aquelles peticions de subvenció 
pertinents d'ambdues entitats. 

FIRMA DEL CONVENI ENTRE L'AJUNTAMENT DE 
CUNIT, L'ASSOCIACIÓ DE COMERCIA NTS I 

EMPRESARIS DE CUNIT I LA CAMBRA DE COMERÇ 
DE TARRAGONA

FIRMA DEL CONVENI ENTRE L'AJUNTAMENT DE 
CUNIT, L'ASSOCIACIÓ DE COMERCIA NTS I 

EMPRESARIS DE CUNIT I LA CAMBRA DE COMERÇ 
DE TARRAGONA

El pasado día 8 de abril de 2005 se firmó el Convenio de 
dinamización comercial de Cunit. Este convenio, cuyo 
objetivo es la mejora y el desarrollo del comercio urbano del 
municipio incluye, a modo de resumen, los siguientes 
aspectos: 
La Cámara proporcionará un asesoramiento directo a los 
participantes del Plan (Ayuntamiento y ACEC) con el fin de 
conseguir una mejor eficacia y efectividad en su realización. 
En este sentido, las aportaciones económicas para el año 
2005 serán de 3.000 euros por parte de la Cámara y de 3.000 
euros más por parte del Ayuntamiento. 

Asesoramientos individuales a establecimientos 
comerciales del municipio. 
La Cámara financiará 4 diagnosis de los establecimientos con 
proyección de futuro o con un peso específico importante en 
la economía comercial del municipio. Los establecimientos 
comerciales sujetos a la diagnosis serán: Mercería Carmen, 
Tot i Més, Pinturas Hermanos López, y Lampistería Ángel 
García. 

Mesas redondas, conferencias y seminarios.  
La propuesta inicial para el periodo 2005 es la que consta a 
continuación: 

 Primer trimestre:  Ley de horarios comerciales: 2 
horas 

 Segundo trimestre:  Ley de garantías: 2 horas 
 Tercer trimestre:  Situación y perspectiva de 

futuro del colectivo de Trabajadores Autónomos: 2 
horas 

 Cuarto trimestre:  El Plan Territorial Sectorial de 
Equipamientos Comerciales: instrumento de 
ordenación comercial: 2 horas 

Plan de Innovación comercial. 
Se darán a conocer entre los comerciantes del municipio las 
bases del Plan de Innovación comercial de la Cámara para 
que todos sean conocedores del mismo y puedan disfrutar de 
las ayudas correspondientes por inversiones en nuevas 
tecnologías. 

Nuevas Tecnologías de la Comunicación.  
Las tres entidades se vincularán en este campo para aportar a 
los ciudadanos una amplia información empresarial y 
comercial del municipio. Se propondrán actuaciones mutuas 
para potenciar las nuevas tecnologías entre los comerciantes, 
y la información de la clientela potencial y de los ciudadanos. 

Ayudas para la renovación de la actividad comercial.  
La Cámara se pone a disposición del Ayuntamiento y la 
Asociación para ayudar a tramitar todas aquellas peticiones 
de subvención pertinentes de ambas entidades. 

FIRMA DEL CONVENIO ENTRE EL AYUNTAMIENTO 
DE CUNIT, LA ASOCIACIÓN DE COMER CIANTES Y 

EMPRESARIOS DE CUNIT Y LA CÁMARA DE 
COMERCIO DE TARRAGONA 

FIRMA DEL CONVENIO ENTRE EL AYUNTAMIENTO 
DE CUNIT, LA ASOCIACIÓN DE COMER CIANTES Y 

EMPRESARIOS DE CUNIT Y LA CÁMARA DE 
COMERCIO DE TARRAGONA 

Sr. Alber t Garcia
President de Cunit Vila Comercial
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El 28 de desembre de 2004 (dia dels 
Sants Innocents) es va publicar la Llei 
8/2004 de 23 de desembre, d'horaris 
comercials.
Segons el preàmbul, l'objectiu 
d'aquesta llei és triple:
D'una banda, preservar el model 
comercial català buscant l'equilibri 
entre els diferents formats del comerç 
detallista sobre la base de la gran 
implantació de la petita i mitjana 
empresa comercial en el teixit urbà.
De l'altra, fer perdurable la funció 
social del comerç detallista, és a dir, 
configurar el territori, vertebrar els 
pobles, les ciutats i els barris de 
Catalunya, fent-los més convivencials 
i segurs, així com garantir el 
proveïment de les persones amb poca o 
nul·la mobilitat.
Per últim, mantenir la seva funció 
econòmica, ja que és un factor clau del 
treball autònom i, per tant, un factor 
de redistribució de la renda 
disponible de les famílies.
Per aquests motius, es diu que cal 
ordenar el comerç per aconseguir que 
els horaris permetin atendre les 
necessitats de compra de la població, i 
que els treballadors puguin compaginar 
la vida laboral amb la personal i 
familiar.
La Llei, de forma molt resumida, 
estableix:
72 hores de venda setmanal màxima, amb 
obertura des de les 7 del matí fins a 
les 22 hores i un màxim diari de 12 
hores de venda.
Hi ha moltes excepcions a aquest horari 
general.
Quina és la qüestió de fons? Per què no 
es pot deixar llibertat total 
d'horaris i dies d'obertura?
El preàmbul de la Llei ho deixa clar. 
Si es deixa llibertat d'horaris, el 
peix gran es menjarà el petit, amb les 
conseqüències negatives que això 
comportarà per a les poblacions i els 
seus habitants.
Algú podria pensar i dir, com així s'ha 
fet en multitud d'ocasions, que el 
millor és que hi hagi llibertat total 
per decidir els horaris d'atenció al 
públic de cada establiment, i que això 
és el que beneficiaria més el 
consumidor.
Crec que de la nova normativa es 
dedueixen els perjudicis que amb tota 
seguretat es produirien en el context 
dels serveis de les poblacions i als 
ciutadans. I potser encara se n'han LA
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El 28 de diciembre de 2004 (día de los Santos 
Inocentes) se publicó la Ley 8/2004 de 23 de 
diciembre, de horarios comerciales. 
Según el preámbulo, el objetivo de esta ley es 
triple: 
Por un lado, preservar el modelo comercial 
catalán buscando el equilibrio entre los 
diferentes formatos del comercio detallista 
en base a la gran implantación de la pequeña y 
mediana empresa comercial en el tejido 
urbano. 
Por otro lado, hacer perdurable la función 
social del comercio detallista, es decir, 
configurar el territorio, vertebrar los 
pueblos, las ciudades y los barrios de 
Cataluña, haciéndolos más convivenciales y 
seguros, así como garantizar el 
abastecimiento de las personas con poca o 
nula movilidad. 
Por último, mantener su función económica, 
puesto que es un factor clave del trabajo 
autónomo y, por lo tanto, un factor de 
redistribución de la renta disponible de las 
familias. 
Por estos motivos, se dice que hay que ordenar 
el comercio para conseguir que los horarios 
permitan atender las necesidades de compra de 
la población, y que los trabajadores puedan 
compaginar su vida laboral con la personal y 
familiar. 
La Ley, de forma muy resumida, establece: 
72 horas de venta semanal máxima, con 
apertura desde las 7 de la mañana hasta las 22 
horas y un máximo diario de 12 horas de venta. 
Hay muchas excepciones a este horario 
general. 
Cuál es la cuestión de fondo? Por qué no se 
puede dejar libertad total de horarios y días 
de apertura? 
El preámbulo de la Ley lo deja claro. Si se 
deja libertad de horarios, el pez grande se 
comerá al pequeño, con las consecuencias 
negativas que esto conllevará para las 
poblaciones y sus habitantes. 
Alguien podría pensar y decir, como así se ha 
hecho en multitud de ocasiones, que lo mejor 
es que exista libertad total para decidir los 
horarios de atención al público de cada 
establecimiento, y que esto es lo que más 
beneficiaría al consumidor. 
Creo que de la nueva normativa se deducen los 
perjuicios que con toda seguridad se 
producirían en el contexto de los servicios 
de las poblaciones y a los ciudadanos. Y 
quizás aun se han olvidado de uno, que ahora 
está muy presente en la conciencia de las 
personas: la sostenibilidad. Evitar 
movimientos excesivos de vehículos desde las 
zonas de residencia hasta las zonas 
comerciales es contribuir a mejorar la 

ELS HORARI S DEL COMERÇ.  LA POLÈMI CA ESTÀ SERVI DAELS HORARI S DEL COMERÇ.  LA POLÈMI CA ESTÀ SERVI DA LOS HORARI OS DEL COMERCI O.  LA POLÉMI CA ESTÁ SERVI DA LOS HORARI OS DEL COMERCI O.  LA POLÉMI CA ESTÁ SERVI DA ELS HORARI S 
DEL COMERÇ.  
LA POLÈMI CA 
ESTÀ SERVI DA

LOS HORARI OS 
DEL COMERCI O.  
LA POLÉMI CA 
ESTÁ SERVI DA 

deixat un, que ara és molt present en la 
consciència de les persones: la 
sostenibilitat. Evitar moviments 
excessius de vehicles des de les zones de 
residència fins a les zones comercials és 
contribuir a millorar la qualitat de vida 
dels ciutadans i del nostre món.
Davant del dubte de qui pugui fer la 
reflexió sobre si cal donar llibertat 
total d'horaris comercials o no sobre la 
base d'una competència lliure de formats 
o zones comercials, jo diria que hem 
d'avaluar si els qui estan lluitant per 
fer les seves empreses competitives (els 
comerciants) tenen les mateixes eines 
per poder atraure el client que ha de 
comprar.
El comerç perifèric, el que ha arribat al 
mercat molt després que el comerç urbà, 
amb grans capitals darrere, disposa de 
pocs condicionants vitals per a la seva 
competitivitat.
Cal que el comerç urbà disposi d'eines 
que li permetin continuar essent 
competitiu, eliminant aquells factors 
que podrien perjudicar la lliure 
competència. Una d'aquestes eines és una 
legislació en horaris que prohibeixi la 
competència deslleial pel fet de no poder 
utilitzar les mateixes eines comercials.
Una enquesta de la Direcció General de 
Comerç sobre horaris comercials, 
publicada recentment, posa de manifest 
que el 88,3% de les persones enquestades 
estan satisfetes amb els horaris 
actuals, i el 90 % diu que no veu la 
necessitat que els establiments estiguin 
oberts els festius. Només el 2% es 
declara a favor de la liberalització 
total d'horaris.
Aquest és el cavall de batalla de la nova 
llei d'horaris, l'obertura en dies 
festius.
La possibilitat d'obrir en dies festius 
suposaria posar en evidència aquelles 
desigualtats obligades entre el comerç 
urbà i el comerç perifèric de gran 
superfície, i la destrucció de tot el 
comerç de proximitat. Catalunya no s'ho 
pot permetre.
Des de la Cambra, en el període de 
consultes de la Generalitat sobre el 
projecte de Llei es va apostar per reduir 
encara més el nombre de dies festius 
d'obertura, i passar dels 8 dies pactats 
a Catalunya entre el sector, a 4 dies per 
necessitats d'un increment de la demanda 
en època nadalenca. Amb 4 festius el 
desembre n'hi ha prou. Donar més dies vol 
dir donar avantatges als grans formats 
comercials, i no els fan falta.

calidad de vida de los ciudadanos y de 
nuestro mundo. 
Ante la duda de quien pueda hacer la 
reflexión sobre si hay que dar libertad 
total de horarios comerciales o no en base a 
una competencia libre de formatos o zonas 
comerciales, yo diría que debemos evaluar 
si quienes están luchando por hacer sus 
empresas competitivas (los comerciantes) 
tienen las mismas herramientas para poder 
atraer al cliente que tiene que comprar. 
El comercio periférico, el que ha llegado 
al mercado mucho después que el comercio 
urbano, con grandes capitales detrás, 
dispone de pocos condicionantes vitales 
para su competitividad. 
El comercio urbano debe disponer de 
herramientas que le permitan seguir siendo 
competitivo, eliminando aquellos factores 
que podrían perjudicar la libre 
competencia. Una de estas herramientas es 
una legislación en horarios que prohíba la 
competencia desleal por el hecho de no 
poder utilizar las mismas herramientas 
comerciales. 
Una encuesta de la Dirección General de 
Comercio sobre horarios comerciales, 
publicada recientemente, pone de 
manifiesto que el 88,3% de las personas 
encuestadas están satisfechas con los 
horarios actuales, y el 90 % dice que no ve 
la necesidad de que los establecimientos 
estén abiertos los días festivos. Sólo el 
2% se declara a favor de la liberalización 
total de horarios. 
Este es el caballo de batalla de la nueva 
ley de horarios, la apertura en días 
festivos. 
La posibilidad de abrir en días festivos 
supondría poner en evidencia aquellas 
desigualdades obligadas entre el comercio 
urbano y el comercio periférico de gran 
superficie, y la destrucción de todo el 
comercio de proximidad. Cataluña no se lo 
puede permitir. 
Desde la Cámara, en el periodo de consultas 
de la Generalitat sobre el proyecto de Ley 
se apostó por reducir aún más el número de 
días festivos de apertura, y pasar de los 8 
días pactados en Cataluña entre el sector, 
a 4 días por necesidades de un incremento de 
la demanda en época navideña. Con 4 
festivos en diciembre hay suficiente. Dar 
más días significa dar ventajas a los 
grandes formatos comerciales, y no les 
hacen falta. 

L'Associació de Comerciants i Empresaris 
de Cunit (ACEC), en Assemblea General 
Ordinària celebrada el dia 7 d'abril de 2005, 
va prendre la decisió de reduir la quota 
mensual dels seus membres de 20 euros a 
12 euros. Aquesta reducció es farà efectiva a 
partir del mes d'abril d'enguany.
                                                              
La Junta

La Asociación de Comerciantes y 
Empresarios de Cunit (ACEC), en Asamblea 
General Ordinaria celebrada el día 7 de abril 
de 2005, tomó la decisión de reducir la cuota 
mensual de sus miembros de 20 euros a 12 
euros. Esta reducción se hará efectiva a 
partir del mes de abril de este año. 

La Junta

NOTA 
INFORMATIVA

p
a

im ort nt
p

a
im ort nt


